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Beszélgetés az FSF Franciaorszag egyik képviseléjéevel

A szeptemberben megrendezett Linux Konferencia meg-
hivott vendége Richard M. Stallmann volt, aki azonban
a sajnalatos terrortamadas miatt kialakult helyzetben
nem tudott Magyarorszagra repiilni. Szerencsére a Free
Software Foundation egyik francia vezéregyéniségét,

Sebastien Blondeel-t sikerdilt rabeszélni, hogy helyette-
sitse 6t. Mint kiderilt, Sebastien éppugy fel tudta
korbacsolni a kedélyeket, ahogyan Richard Stallmann
tette volna. Mieldtt visszatért volna Franciaorszagba,
sikeriilt egy rovid riportot készitenem vele.

Szy Gyorgy: Az eléadasodon emlitetted, hogy Stallmann
az LME képviseldje felé irt elsé valaszlevelében megkér-
dezte, hogy az egyesiilet miért nem vaéltoztatia meg

a nevét GNU/Linux-felhasznalok Magyarorszéagi Egyesiile-
tére. Miért tartjatok ennyire fontosnak, hogy kihangsu-
lyozzatok a GNU szerepét?

Sebastien Blondeel: A Linux sz6 6nmagéban csak a
rendszermagot jelenti, és az emberek sajnos hajlamosak
ra, hogy elfeledkezzenek arrél a rendkiviil sok emberrdl,
akik az egész kémyezetet kialakitottak. Allithatom, hogy
a GNU-termékek nélkiil nem létezne olyan, hogy ,Linux-
rendszer”. Gondolok itt a forditokra, a héjakra, a rengeteg
segédprogramra, valamint az egyéb kiilon futé program-
csomagokra. Ezért kériink mindenkit, hogy ne Linuxnak
hivja az egész rendszert, hanem GNU/Linuxnak. Ugyan-
csak sajnalatosan sokszor fordul eld, hogy amikor a GNU
széba kerill, a felhasznélé igy vélaszol: ,En Linuxot hasz-
nélok, mi az a GNU?” Ugy érezziik, a GNU csapata meg-
érdemli, hogy a rendszer nevében is feltiintessiik oket.
Sz. Gy.: Ugy vélem, hogy a jelenlegi helyzetet elsésorban
a Linux-valtozatok forgalmazdinak kdszonhetjiik, hiszen
ha bemész egy boltba, akkor nem RedHat GNU/Linuxot,
hanem RedHat Linuxot vasérolsz, nem?

S. B.: Pontosan. Ezért is fontos szamunkra, hogy a nagy
cégek is hasznaljak a GNU nevét. Nalunk Franciaorszag-
ban jo0 kapcsolatot épitettiink ki a MandrakeSoft céggel,
akik az 4j valtozatban mar Mandrake GNU/Linuxnak
hivjak a rendszeriiket. Ez komoly elismerés azon progra-
mozok szamara, akik a rendszer elemeit mar Linus Tor-

valds megjelenése eldtt is hosszu évek ota fejlesztették.
Sz. Gy.: Mi a helyzet a tobbi nagycéggel?

S. B.: Hadd vegyem elére a Debian-rendszert. Mar koz-
hely, hogy a Debian GNU/Linux mdgaott nem all egyetlen
olyan cég, mint a Caldera, a SuSE vagy a RedHat. Nos,
a Debian-rendszer nevében természetes elem a GNU.

A nagycégek helyzetében azért egy kicsit nehezebb

a kérdés, az okok kozott pedig az elsé helyen altalaban
az eladhatosag szerepel. Egy ilyen valtoztatas példaul

a SuSE vagy a RedHat haza tajan a cégek marketingesei
szerint komolyan rontana a termék eladhatésagan.

A SuSE egyébkeént is kiiloncnek szamit, gondolok itt pél-
daul a YAST telepitérendszerre, amely a sajat fejlesz-
tésiik. Nalunk fontos, hogy a rendszerek kozott felligye-
leti szinten is atjarhatésag legyen.

Sz. Gy.: Ha jol tudom, a linuxos berkeken beliil mas
teriileteken is vannak vitak, értem ez alatt példaul

a Szabad Programok és a Nyilt Forras elméletek
kiilénb6zéségeét.

S. B.: Igen, a két elmélet k6zott a f6 kiilonbség, hogy
mig a Szabad Programok (Free Software) elmélet egyér-
telmtien Richard M. Stallmann nevéhez kétddik és igazi
szabadsagot jelent, addig a Nyilt Forras elmélet egy
lizletemberek éaltal kitalalt rendszer. A Szabad Programok
elmélet mogott nincsen cég, amely a termék bevételébdl
akarna megélni, csupén Richard M. Stallmann, és a
hozza kapcsolédo emberek. A Stallmann altal képviselt
iranyvonal egyértelmten arra torekszik, hogy a felhasz-
nalo érdekeit védje. A GPL jogszerzédés példaul lényege-
sen komolyabb el6irasokat tartalmaz a tovabbfejlesztés
és a forgalmazas terén, melyek elsGsorban az ingyenes-
séget, valamint a hasznalhatésagot kivanjak védeni.

Sz. Gy.: Stallmann nagyon komoly szerepet jatszik ebben
a mozgalomban. Mi vonzza hozza az embereket?

S. B.: Richard nagyon hatarozott egyéniség, ha valamit
a fejébe vesz, azt végrehajtja. A ,kezdetek kezdetén”
Richard munkatarsaival egyiitt szabadideje felaldozasaval
vagott bele az (ij ingyenes rendszer fejlesztésébe. Egyi-
kéjik sem kapott érte egy huncut krajcart sem. Egy id6
utan viszont mindegyik munkatarsa elszegodott cégek-
hez dolgozni és Richard egyediil folytatta a kodolast.

A torténet szerint annyira jo programozo, hogy amit
szamos jol képzett programozo céges meghizashal készi-
tett, 6 az ugyanazokat a feladatokat ellaté programokat
ugyanannyi id6 alatt egyediil alkotta meg.

Richard a sajat maga megbizoja, és 6nmagaval szemben
is komolyan érvényesiti az elveit: a konyveket és progra-
mokat ingyen irja. A torténethez hozzatartozik, hogy
egyediilallo. A csoport ndvekedésével azonban sziiksé-
gessé valt egy komoly szervezet kialakitésa. A szervezet
tagjai kozott ma mar nemcsak onkéntesek vallalnak
szerepet, az FSF-nek fallast és megbizasos alapon
dolgozd munkatarsai is vannak.

Sz. Gy.: Az eléadason is felvetédatt a kérdés: hogyan

él meg egy programozé, ha ezt az elméletet kéveti?

S. B.: Ez valoban gyakori kérdés. Itt két kiilon vonalat
kell ismét szétvalasztani. Az els6hoz azok a programozok




tartoznak, akik a szabadidejiiket felaldozva segitenek.
Ezek az emberek azért dolgoznak, hogy jol és szabadon
hasznalhato rendszerek legyenek. Nem pénzért munkal-
kodnak, az eldallitott terméket barki hasznalhatja. Az 6
legnagyobb fizetségiik, hogy létezik a GNU/Linux, amit
barhol hasznélni tudnak, valamint egy-egy ilyen prog-
ramban vald részvétel komoly referenciat jelent.
Természetesen sokan a megélhetésért programoznak.
Itt elsdsorban azt tartom fontosnak, hogy megkiilonbdz-
tessiik a ,szokasos” kereskedelmi rendszert az Gj elmé-
letektdl. A jelenleg legtbb helyen miikadé véltozat
szerint egy cég megirat egy programot mondjuk ezer
dollarért, majd szézért arusitja. Ezutan, ha a rendszer
otven példanyban fogy el, a forgalmazo busas haszonra
tett szert. Szerintem ebben az esetben a vallalat [énye-
gesen tobb pénzt kért el, mint amennyit megérdemelt.
Jobbnak tartom, ha a programozé megkapja az ezer
dollart, a program pedig ingyenes, barki szabadon hasz-
nalhatja. Természetesen komoly kérdés, hogy honnan
kapja meg a ,munkas” az emlitett 6sszeget.

Jelenleg legtobbszor az elsé megbizo fizeti a rendszer
arat. Mivel neki a rendszer amugy is kell, ezért akar
ilyen, akar olyan csapatnak, de fizetni fog érte. Ez az

a pont, ahol a cég dont, nyiltta teszi-e a fejlesztés ered-
ményét. Ha barki szamara elérhet6vé teszi, mas cégek
koltséget takarithatnak meg, az eredeti megbizonak
pedig nem lesz miatta vesztesége (kivéve természete-
sen, ha példaul egy olyan rendszerrdl van sz, amely

a versenytérsakat komoly ellenféllé teheti).

Sz. Gy.: Rengeteg olyan rendszer van viszont, amely
fizetds, és nem lehet megkeriilni dket.

S. B.: Igen, de a fizet6s rendszereket viszont egyre tobb-
szor irjak Ujra a Szabad Programok elméletét kovetve.
Hadd emlitsem az OpenSSH és GPG (az SSH és a PGP
Jjrairasai”) példajat, amely azt mutatja, hogy az ered-
mény sokszor még az eredeti rendszernél is jobb és
hatékonyabb lesz. Ez egyeldre még lasst, de fokozatosan
gyorsulé folyamat, és minél dragabban arusitja valaki
valamelyik termékét, anndl tobben akarjak majd segiteni
ezt a fajta ,Ujrairast”.

Sz. Gy.: Tehat ha egy cég programot irat, késziiljon fel
ré, hogy a piacon hamarosan megjelenik ingyenes
vetélytarsa?

S. B.: Ez természetes folyamat, de nem hiszem, hogy
olyan vilagvége-hangulatra adna alapot, amilyennel a
nagyobb cégek rémisztgetik a felhasznalokat. Szerintem
nem igy kellene gondolkodni. A kddolas csupan tore-
déke a munkanak. Egy rendszer akkor valik igazan
értékessé, ha sokan hasznaljak. Egy-egy program kap-
csan egyéb feladatok is jelentkeznek. Az (j felhaszna-
l6kat be kell tanitani, a rendszert tizemeltetni kell
(szerencsére a GNU/Linux-rendszereknél ez kevesebb
gondot jelent, mint sok mas esetben), az (j igényeknek
megfelelé modositasokat izembe kell allitani és a tobbi.
Nem latom igazi értelmét, hogy 6tezerszer kellien megirni
ugyanazt a szamlazéprogramot. Olyan valtozasra szami-
tok, mint amilyen példaul az ipari forradalom volt.
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Mindenki félt a szoviszéktdl, de utdlag visszatekintve
komoly lépés volt az iparosodas folyamataban.

Sz. Gy.: Ezek szerint az altalatok épitett jovében minden
program szabadon elérhetd és ingyenes, csak 6sszealli-
tom a rendszert és maris miikodik? Egy id6 utan nem is
lesz sziikség kédolokra?

S. B.: Kozel jarsz az igazsaghoz, de az, hogy ne lenne
szlikség igazi szakemberekre, nem igaz. Erik S. Raymond
példaul azt irja, hogy a programozok kevesebb mint 6t
szazaléka dolgozik a ,dobozos” termékek el6allitasan,

a tobbiek egyedi megbizasok alapjan tevékenykednek.
Sz. Gy.: Térjlink vissza egy pillanatra az el6adasodra.

Az egyik f6 mondando az volt — ha jol értettem —, hogy
ne vasaroljunk programokat. Mi a helyzet, ha komoly
hatériddvel kell szamolni, és egy dobozos termék
masnapra megoldané a gondot?

S. B.: Nagyon fontos, hogy ez az egész elmélet csak
akkor mikadik, ha az emberek is elfogadjak. Hidba irnak
egy rendkiviil j6 Gimpet, ha a grafikusok egyszer(ien ki
sem probaljak. Nem azt allitom, hogy minden helyzetet
meg lehet a szabad programokkal oldani, de elvarhato,
hogy adjunk nekik egy esélyt. Szamos esetben a fizetés
rendszerek megvasarlasa helyett szabad termékeket
probaltak ki, és ezek a rendszerek bevaltak; vagy olyan
esetek is el6fordulnak, amikor egy-egy draga rendszer
megvasarlasa helyett annak Ujrairatasa mellett dontott

a cég (vagy a lehetséges vasarlok egy csoportja), és

a végeredmény nemhogy kevesebb koltséggel késziilt el,
de raadasul hatékonyabb volt, mint fizet6s testvére.

Az tény, hogy ha valaki 4téllt a szabad termékekre, szinte
sosem tér vissza a fizetds termékek vildgaba. Hadd em-
litsek egy példat: a marokgépek, a PDA-k vilagat. Ezek

a kis gépek régen 250 dollar koriil mozogtak, WinCE
rendszert futtattak, mely rendszer éra — mondjuk —
harminc dollar koriil mozgott. Nincs messze az idd, hogy
a jobb marokgépek ara is akar harminc dollar ala csok-
ken, és természetes, hogy ebbdl a bevételbdl a gyartok
nem kivannak rendkiviil nagy részesedést a Microsoftnak
tovabbadni.

Sz. Gy.: A programok vilagaban tehat megerdsoditt, el-
ismert a szervezet. Emlitetted, hogy az oktatas teriiletén
is komoly terveitek vannak. Mondanal errél néhany sz6t?
S. B.: Igen, mint mondtam, az elmélet nemcsak a prog-
ramokra érvényes, de a megvaldsitashoz szilkséges
leghatékonyabb eszkdz; az Internet a programozék mind-
egyike szamara rendelkezésre all, természetes tehat,
hogy itt indult el. Az elv viszont, hogy aki ingyen szeret-
ne segiteni, az segithessen, az oktatésban is hasznal-
hatd. A tankonyvek vilagaban példaul évrdl évre megis-
métlédik, hogy egy-két ember (most ne menjiink bele

a részletekbe) felkérést kap példaul egy torténelem tan-
konyv megirdsara. Jo esetben az adott szerzo ért is a
témahoz, nekiall, és ir egy négyszéz oldalas konyvet,
amiben tiz fo témat targyal. A torténészek (de mas terii-
letek képviseldi is) altalaban az anyag egy-egy részében
érzik magukat igazan otthon. Lehet, hogy valaki a ,s6tét”
kozépkorral foglalkozik hiisz éve, mig egy masik
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